
Rejoignez une industrie  de 

pointe portée par une  équipe

dynamique,  passionnée et 

innovante qui saura reconnaître 

et développer vos compétences

#MULTI-SITES

• +1000 personnes

• 3 sites en France 

• 6 sites à l’international 

#EXPERTISE

Metalis, un des leaders 

européens du découpage de 

pièces complexes,  fournisseur 

d’ensembles mécatroniques pour 

véhicules électriques & 

autonomes

#OFFRE ATTRACTIVE

Veuillez adresser votre CV + LM à l’attention de 
Ouiame HIMDI, RRH par mail 
ohimdi@metalis-group.com

Sous la responsabilité du Directeur Développement groupe, en
contact direct avec les clients et notamment les clients
« grands comptes », vous assurez le suivi des relations
commerciales. Le poste s’équilibre entre une activité de
commercial terrain et une activité de suivi d'affaires sédentaire.

Offre salariale compétitive, 13°
mois, participation, bonus 
commercial, véhicule de fonction

Opportunités d’évolution de 
carrière et de formation  dans 
notre école interne

Opportunités de mobilité
interne dans le groupe

www.metalis-group.com

#ESPRIT D’EQUIPE
PROFIL

MISSIONS

Nous recrutons 

COMMERCIAL DÉVELOPPEMENT 

GRAND COMPTE F/H

Titulaire d’un diplôme d’enseignement supérieur en commerce ou
d’une formation technique, vous possédez une forte expérience
dans le domaine du découpage et/ou surmoulage.

Vous bénéficiez d’une culture commerciale et vous êtes
reconnu(e) pour votre aisance relationnelle et votre dynamisme.

Vous parlez couramment l’anglais des affaires.

Déplacements chez nos clients

▪ Développer la prise d’affaires d’un portefeuille de clients
existants ou ciblés,.

▪ Identifier et recueillir les besoins spécifiques clients,
présenter et argumenter les solutions techniques proposées
par le Groupe,.

▪ Négocier les conditions commerciales dans le cadre des
règles du Groupe,.

▪ Accompagner la réalisation des affaires et assurer l’interface
par votre disponibilité et votre proximité auprès de vos
clients,. Construire des relations durables avec vos clients et
contribuer à la croissance et la pérennité de votre division.

▪ Proposer et mettre en œuvre le plan de progrès permettant
d’améliorer notre positionnement et la satisfaction de nos
clients.

mailto:oouarab@metalis-group.com
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